Begleitung und Férderung von
Strategieprojekten
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imPlus ist der Osterreichische Reprdsentant des internationalen Beratungsnetzwerkes IMCN
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Begleitung und Férderung von
Strategieprojekten

VISION

. Wenn Du ein Schiff bauen willst, so trommle nicht Mdnner zusammen, um Holz zu beschaffen,
Werkzeuge vorzubereiten, die Arbeit einzuteilen und Aufgaben zu vergeben, sondern lehre die
Madnner die Sehnsucht nach dem endlosen weiten Meer!” (Saint Exupéry)

STRATEGIE UND UMSETZUNG

Manchmal ist es sehr praktisch, wenn es jemanden gibt, der exakt weil, wo es die besten
,Rohstoffe” gratis gibt und der Quellen kennt, welche man selber nicht sieht:

Den erfahrenen Strategie- und Férderungsberater.

Bei Strategieprojekten sind Férderungen nicht zuletzt angesichts der derzeitigen Finanzmarkt-
situation wichtiger denn je. Durch gezielte Férderungen wird die Finanzierung von
LStrategieprojekten” erleichtert und eine Steigerung des Projekt-ROI erzielt. Die richtige
Strukturierung von Projekten unter Beriicksichtigung von Finanzierungs- und Foérder Know-how
reduziert das unternehmerische Risiko und senkt die Finanzierungskosten.

Der halbtagige Workshop vermittelt Erfahrungen aus 15 Jahren Tdtigkeit im Bereich "M&A"
Beratung und Forderungen und verdeutlicht anhand von Fallbeispielen wie Forderungen optimal
genutzt werden kénnen.

TERMIN: 26. April 2010, Seminarraum CCR, Millennium Park 4, 6890 Lustenau
KOSTEN: € 280,- zuziiglich 20 % Ust.
ANMELDUNG:

Um schriftliche Anmeldung bis zum 20.4.2010 wird gebeten.

Kontakt:

imPlus Unternehmensentwicklung GmbH
Millennium Park 4

A-6890 Lustenau

T: +43 5577 89607 0

M: judith.aberer@implus.at



mailto:judith.aberer@implus.at

PROGRAMM:

14:00-14:15

14:15-15:15

15:15-15:45

16:00-16:45

16:45-17:45

17:45-18:00

BegriRung und Vorstellung

Fallstudie | - Stark wachsendes Handels- und Logistikunternehmen

In dieser Fallstudie wird gezeigt, wie ein stark wachsendes Handels- und
Logistikunternehmen im Zuge von grenziiberschreitenden Projekten
Strukturoptimierungen in Angriff nimmt und Projektférderungen bestmdglich
nutzt, um die Restrukturierung und die Expansion in Angriff nehmen zu
kénnen. Das Unternehmen konnte Forderungen in Hohe von knapp €
400.000,- realisieren.

Fallstudie Il - Junges Unternehmen wird strategisch neu ausgerichtet

Ein junges und kleines Produktions- und Vertriebsunternehmen wird nach
erfolgreicher Aufbauphase strategisch neu ausgerichtet und erhalt fir die
begleitende Beratung sowie die Internationalisierung Direktzuschiisse in Hohe
von € 15.000,-.

Fallstudie Ill - Produktionsunternehmen expandiert

Die Fallstudie zeigt auf, wie auf Basis einer modernen M&A Strategie
zusatzliches Unternehmenswachstum erzeugt wird und die Marktposition
verbessert bzw. abgesichert wird. Die Entwicklung der M&A Strategie
gemeinsam mit externen Profis erbringt einen klar messbaren Nutzen fiir das
Unternehmen und eine erhebliche Risikoeingrenzung. In der Fallstudie wird
dargelegt, wie z.B. Priifungskosten vor Ort minimiert und gefordert werden
kénnen. Das beratene Unternehmen konnte Direktzuschiisse in Hohe von €
75.000,- in Anspruch nehmen.

Gastvortrag zum Thema ,Finanzierung von Unternehmenskaufen”

Im Zuge des Gastvortrages werden 3 wesentliche Themen behandelt: Wege der
Finanzierung von Unternehmenskaufen (,on the balance” / ,off the balance®);
optimale Kapitalstruktur und Grenzen einer Fremdfinanzierung;
Besonderheiten beim Unternehmenskauf.

Abschlussrunde
Wichtiger Hinweis: Die Fallstudien stammen aus der Beratungspraxis. Aufgrund der

Verschwiegenheitspflicht wurden die Fallstudien jedoch anonymisiert und verandert,
sodass keine Rickschlisse auf den Kunden maéglich sind.



REFERENTEN:

Dr. Thomas Bockle, CMC - imPlus Unternehmensentwicklung GmbH

Thomas Bockle ist Griinder, Gesellschafter und Geschéftsfiihrer von imPlus und seit 15

Jahren als Unternehmensberater titig. Insgesamt betreute er mehr als 30 M&A
Projekte.

Benedicte Himmerle, CMC - imPlus Unternehmensentwicklung GmbH
Benedicte Himmerle ist Gesellschafterin von imPlus und seit 12 Jahren als

Unternehmensberaterin tatig. Sie ist bei M&A Projekten fiir die Ausarbeitung und
Begleitung der ,weichen IntegrationsmaRnahmen* verantwortlich.

Mag. Kurt Fischer - Investkredit Bank AG

Kurt Fischer beschéftigt sich seit mehreren Jahren mit strukturierten
Finanzierungen im Zuge von Unternehmenskdufen und ist als Senior Manager
fur Leveraged Finance bei der Investkredit Bank AG tatig.

VERANSTALTER
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imPlus L

Unternehmensentwicklung GmbH @ In Kooperation mit KREDIT
imPlus Unternehmensentwicklung GmbH ist Als Spezialist fiir Unternehmensfinanzierung
auf die Begleitung von Strategieprojekten bietet die Investkredit das gesamte
spezialisiert und betreut seit 1995 Leistungsspektrum fiir Unternehmen aus einer
renommierte Kunden im In- und Ausland. Hand. Dieses konzentriert sich auf die
imPlus wurde 2007 als bestes Management klassische Unternehmensfinanzierung, Debt
Consulting Unternehmen Osterreichs Capital Markets, Cash Management, Treasury
ausgezeichnet. Sales, Forderungen, Export- und

Handelsfinanzierungen und Structured
Finance.



